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BUSINESS DEVELOPMENT AGENCY:

Sluzba : Predajna kampan — predaj v mene klienta

1. Vyhladanie & identifikacia potencialnych odberatelov, zozbieranie kontaktov a vytvorenie
databazy/zoznamu.

2a. Priprava marketingovych materialov ako letakov, brozur, web-stranok.

3. Priprava predajnej spravy (sales pitch) pre kazdu cielovu skupinu a jej prispdsobenie podla
podmienok na trhu.

4. Kontaktovanie potencialnych odberatelov e-mailom a telefonicky — postupné obtelefonovanie a
rozposlanie vopred pripravenych marketingovych materialov a spravy vietkym spolo¢nostiam

s vytvorenej databazy, cieleny predaj, prezentovanie a prekonzultovanie ponuky, odpovedanie na
otazky, namietky a dotazy, (objection handling) s cielom presadit’ ponuku nasho klienta

a uzatvorit’ obchod.

5. Uzatvaranie obchodov, kontraktov v mene klienta.

6. Vytvorenie vyslednej spravy (so zoznamom kontaktnych udajov ciefovej skupiny).

7. Asistencia pri d'al'Som uzatvarani obchodov a key account management

Business Development Agency GROUP tim zabezpecuje svojim klientom predajno-marketingovi kampari. Kampani
predchadza priprava marketingovych materialov, letakov, brozur, web-stranky. Nasi Specialisti starostlivo vyberu cielovi
skupinu a oslovia vSetkych potencialnych odberatelov najskér telefonicky, nasledne e-mailom sa zaSle ponuka/cennik,
pripadne sa poStou zasielaju vzorky a tlacené katalégy. Taktiez udrziavame obchodnu komunikaciu a koreSpondenciu

s potencialnymi odberatelmi s Gsilim presadit ponuku klienta a uzavriet obchod/kontrakt. Postupne vytvarame spravu, ktora
zhrria situaciu daného trhu, strategické obchodné informacie a perspektivne obchodné kontakty. Nasa sluzba zaloZena na lzkej
spolupraci s klientom tiez zahfria: vyhodnocovanie aktivit a reporty, prehodnotenie a Upravy kampane, cenovych a
marketingovych stratégii v zavislosti od projektu, informovanie o vSetkych postupoch a okolnostiach spojenych s uzatvorenim
obchodu. Pocas tejto spoluprace je kontakt medzi BDA Group a klientovou spolo¢nostou velmi ¢asty, cca 5-6 krat tyZdenne

nakolko je potreba neustale riesit mnozZstvo zéalezitosti spojenych s uzatvaranim a rozbiehanim novych obchodov.

Optimélna dizka spolupréce v oblasti predaja je 2-3 mesiace — po tejto dobe je moznost, aby nasa spoloénost zabezpe&ovala
Key Account Management iba na zaklade provizii s predaja (udrziavame a dalej rozvijame obchodné vztahy

s nadobudnutymi zakaznikmi, snaha zvySovat’ predayj)

PredbezZna cena: od 599 €/ 1 mesiac
Dodacia doba: 1-3 mesiace (zavisi od naro¢nosti a poZiadaviek)
Vysledky dodané klientovi: a)zoznam potencialnych a oslovenych klientov
b)preloZzené a spracované marketingové materialy spolu s e-mail spravou

c)spétna véazba — odpovede oslovenych firiem
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